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Paolo Zampolli

EMPRESARIO Y COLABORADOR DE NACIONES UNIDAS

«El camino natural para prosperar en
los negocios es seguir la estela del poder»

Paolo Zampolli es uno de los jovenes empresarios mas innovadores del mundo de los negocios en la ciudad de Nueva York. Ostenta en la actualidad el cargo

de presidente de la compaiiia Green Incorporation, una firma que colabora con Naciones Unidas en proyectos ecoldgicos, y es al mismo tiempo embajador

de las Naciones Unidas en el proyecto IREO (Intergovernmental Renewable Energy Organization), para el que cuenta con pasaporte diplomatico.

Juan Suarez evissa

B Su brillante carrera en el mundo
de los negocios comenz6 en 1997
con la agencia de modelos ID Ma-
nagement, que en tiempo récord se
convirtio en una de las mejores de la
ciudad de los rascacielos y tuvo un
gran desarrollo en Internet. Su amis-
tad con el magnate Donald Trump
le introdujo en el mundo de los ne-
gocios inmobiliarios a través de la
compaiiia The Trump Organization.
En la actualidad es co-chairman de
The Paramount Group of America
Corporation, y socio de la division
broker de Prudential Douglas Elli-
man y también director y asesor de
la Intergovernmental Renewable
Energy Organization (IREO) de Na-
ciones Unidas.

La revista Vanity Fair le dedic6 un
reportaje de seis paginas a su carre-
raysusapariciones en la prensa eco-
némica y social van desde la revista
GQalaportada del Wall Street Jour-
nal. Su principal trabajo en estos mo-
mentos es el de director y asesor es-
pecial para el cambio climatico de la
ONU, es experto en el Protocolo de
Kyoto, ahorro energético y carbon
credits. Su compafiia Green Incor-
poration se dedica a vender produc-
tos energéticos a jefes de Estado, go-
bernadores y alcaldes y en la actua-
lidad trabaja activamente en el pro-
yecto Beta LED, para la iluminacion
de parques y calles de Nueva York y
Miami con ldmparas leds, que con-
sumen menos de la mitad que los
fluorescentes o lamparas convencio-
nales. Para este proyecto ha llegado
a un acuerdo con la marca Phillips
para el suministro.

—Usted ha pasado del mundo de la
moda al inmobiliario para acabar en
proyectos ecologicos de la ONU.
¢Hasido un largo y complicado via-
je de negocios, no?

—Siempre me han gustado los nue-
vos retos y he pasado del mundo de
las supermodelos a ser broker in-
mobiliario y vender casas de lujo
hasta que trabajé tres afos en Na-
ciones Unidas y descubri un nuevo
mundo. Me interes el Protocolo de
Kyoto, el ahorro energético y las
energias renovables. Asi que decidi
cambiar de rumbo y hacer negocios
con proyectos con los que me siento
mas identificado.

—¢Cual es su actual cometido den-
tro de Naciones Unidas?

—En diciembre estaré en Copenha-
gue para la nueva negociacion del
Protocolo de Kyoto. Espero que Es-
tados Unidos lo firme definitiva-
mente. El presidente Obama esta in-
teresado en dar un paso importan-
te. Pienso que es importante usar
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Paolo Zampolli con su novia, Amanda Ungaro, y Bill Clinton durante un acto en Nueva York
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Latop model Naomi Campbell con Zampolli en un acto de Naciones Unidas

PAULO FILGUEIRAS (IREO)
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energia renovable para cambiar el
mundo. Hay que elegir entre miti-
gar y adaptar. Creo mas en hacer
cosas para mitigar y cambiar que
adaptarse al cambio. No se puede
hacer nada contra el deshielo y la
subida de los dceanos, pero se pue-
de mitigar.

—Su empresa afronta retos de futu-
r0 que parecen un tanto itopicos en
estos momentos.

—Estoy centrado en el desarrollo de
proyectos de luz para iluminar ca-
lles, autopistas y parques de las gran-
des ciudades. Para ello hemos llega-
do a un acuerdo con la multinacio-
nal Phillips, lider mundial del sector,
para promover sus productos con je-
fes de gobierno y autoridades gu-
bernamentales en Estados Unidos y
otros paises.

—Laluz led no es nada nuevo, pero
el cambio climatico le ha otorgado
una importancia vital de cara al fu-
turo inmediato...

—El led existe desde hace 60 afios y
tiene unas grandes ventajas sobre los
productos de iluminacién publica
actuales, como el fluorescente o las
lamparas HID convencionales. Es
mads seguro, casi cinco veces mas du-
radero, mas barato, se enciende al
instante, funciona incluso con nie-
blay esta en todas partes. Puede fun-
cionar a bajas temperaturas, no tie-
ne vibraciones ni contiene mercurio,
que es un elemento muy toxico para
el ser humano.

—¢Qué aplicaciones inmediatas
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puede tener el led en instalaciones
publicas de gran consumo?

—El descubrimiento del led es ge-
nial. En 10 afios vamos a tener leds
industrial en todas partes del mun-
do.Ahora se puede iluminar una au-
topista con un ahorro de consumo
del 50 al 70 por ciento menos que
la luz eléctrica y dura de 10 a 15
afios, lo que significa menor man-
tenimiento y un mayor ahorro. Los
fluorescentes, por ejemplo, tienen
mercurio y han de reciclarse cuan-
do se estropean o acaba su vida ttil.
Sin embargo, nadie lo hace y esto
contamina. Si se rompe un fluores-
cente hay que reciclar, ventilar y
limpiar el sitio y nadie lo sabe. En
Estados Unidos hay que llamar a un
equipo especializado para limpiar
el mercurio. Es imprescindible reci-
clar el mercurio.

—¢Su nueva faceta verde es estric-
tatemente de
negocio o una
nueva forma de
vida?

—No es un ne-
gocio de benefi-
ciencia, me inte-
resa este tipo de

«Bill Clinton es iinico, es
genial. Hay que escuchar
palabra por palabra sus
dircursos porque siempre
dice algo importante»

—Adoro Nueva York tanto como
Eivissa. Hay que trabajar duro
para conseguir algo en cualquier
lado del mundo. La agencia de mo-
delos me ayudé a conocer a gente
importante, pero es un negocio pe-
quefio. Recuerdo que Donald
Trunp me dijo un dia: ‘Paolo eres
demasiado bueno para ser agente
de modelos’, me ayudé a entrar en
el negocio inmobiliario y cambié
mi vida. Me ayud6 mucho y le es-
toy muy agradecido.

—¢Hay que seguir la estela del po-
der para triunfar o los contactos y
las amistades son el secreto del éxi-
to en los negocios?

—El camino natural es seguir la es-
tela del poder. El secreto para pro-
mocionar tu carrera y tus negocios
es conocer cada vez gente mds im-
portante. En Naciones Unidas he
aprendido a ser mas diplomatico,
mas traquilo,
porque hay mas
protocolo. Aho-
ra conozco cada
vez gente mas
importante, in-
teresante y po-
derosa con la

negocio porque
aporta algo mds
almundoyala
sociedad y esto
me motiva ain
mas. Creo en
elloyesun buen

«Conocer gente importante
es parte del secreto de los
negocios. En mi trabajo

en la ONU conozco cada dia
a grandes personalidades»

que almuerzo a
diario como con
cualquier otra
persona.

—¢Es fascinan-
te conocer a un
jefe de Estado?

negocio. El mis-
mo presidente Obama cree en este
tipo de negocios y promueve mu-
cho las energias renovables. Yo lle-
vo tres afios trabajando en estos te-
mas y creo que ahora es el momen-
to perfecto para trabajar con la ad-
ministracion.

—Tambien esta muy involucrado
con los proyectos SIDS (Small Is-
lands Developing Space) para las
Naciones Unidas ¢En qué consis-
ten?

—Esunaidea para los grupos de is-
las del mundo como Bahamas, Po-
linesia 0 Maldivas, que van a des-
aparecer en treinta o cincuenta anos
por la subida del mar. Son paises
que no crean polucién y van a des-
aparecer por culpa del cambio cli-
matico que producimos los paises
mas desarrollados, sobre todo Es-
tados Unidos, China o Europa. Tra-
bajo conjuntamente con el embaja-
dor permanente de los SIDS, Angus
Friday, para tratar de paliar los
efectos. Friday es el embajador de
la isla de Granada y estd conside-
rado como el defensor mds impor-
tante del movimiento ecoldgico en
Naciones Uni-
das. Ahora ha
fundado el
World  Bank
para tratar de
conseguir el di-
nero que sufra-

«Adoro a Nueva York como
a Eivissa. Sélo me gustaria
estar mas tiempo aqui,
porque es el lugar donde
mejor me encuentro»

—Si, porque
hay una fascinacion por las perso-
nas mds poderosas del mundo.
—¢Qué diferencia hay entre cono-
cer a una supermodelo y a un man-
datario o jefe de Estado?
—Conozco a todas las top models
y ahora empiezo a conocer algunos
jefes de Estado, bastantes diria yo.
En estos dias de mi vida es mas fas-
cinante conocer a un importante
mandatario.

—¢Quién le ha causado una im-
presion especial al conocerle?
—Adoro aBill Clinton, es un genio.
Sus discursos hay que escucharlos
muy detenidamente, palabra por
palabra, porque siempre dicen algo
importante. Siento también una
gran admiracion por Hillary Clin-
ton y por el embajador Angus Fri-
day, presidente del World Bank.
—¢Por qué todo el mundo adora a
Clinton?

—Clinton es Clinton. Es tnico.
—¢Qué opinion tiene de su presi-
dente, Silvio Berlusconi?

—Me gusta Berlusconi, no s6lo por-
que es mi presidente, sino porque es
un gran hombre de negocios. Esim-
portante lo que
estd haciendo
por el pais y por
el mundo. Creo
que va a ayudar
mucho a resol-
ver el problema

gue este proyec-
to, porque sin
dinero no se
puede  hacer
nada.

—Esta idea es
extensible a
otros paises con

«La economia americana
sequira tres o cinco aiios
mas en recesion. La clave
esta en los cambios

que proponga Obama»

con los drabes,
ya que es capaz
de hacer cual-
quier cosa que
se proponga.

—¢Pese a sus
problemas con
las fiestas y las

problemas simi-

lares?

—Tenemos que trabajar primero
con los paises que van a desapare-
cer y con todos los otros 194 paises
de las Naciones Unidas. Hay mas
de 40 paises que son islas, casi una
cuarta parte del planeta, lo que les
confiere una fuerza importante,
porque todos tienen el mismo voto.
—¢Como un ciudadano italiano
como usted ha logrado situarse a
este nivel en una ciudad tan com-
petitiva como Nueva York ?

chicas?

—Ese es un tema que va muy bien
a la prensa sensacionalista porque
vende periddicos, pero lo impor-
tante es lo que haga para el pais.
Pese a sus problemas es el segundo
presidente con mds apoyo popular
del mundo, todavia tiene el 65% del
electorado italiano.

—¢Cual es su suefio pendiente?
—Soy muy feliz con mi actual tra-
bajo en Naciones Unidas y con mi
novia Amanda Ungaro. Quiero ha-
cer cosas buenas para el mundo y
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Paolo Zampolli asegura que la crisis no ha tocado fondo

obtener buenos resultados. S6lo me
gustaria estar mas tiempo en Eivis-
sa, porque es el sitio donde me sien-
to mas feliz. Vengo aqui desde que
tenia 14 afios y no he fallado ni un
verano. Adoro esta isla.

—¢Como sobrevivio usted al crack
bursatil de Wall Street?

—Supe adaptarme bien y muy ra-
pidamente a la nueva situacion. El
mundo cambid en ese momento y
seguimos en ‘prueba de recesion’.
—¢Ha tocado fondo la crisis en Es-
tados Unidos como se dice?
—No, la economia americana se-
guira en recesion tres o cinco anos
mds. Hay mas de un 10 por ciento
de tasa de paro en América y esto
es grave. La clave estd en los cam-
bios que proponga el presidente
Obama. Me gustan sus ideas, lo estd
haciendo bien, pero tiene bastantes
problemas y mucho trabajo. No va
a ser facil recuperar el pais.
—Obama ha propuesto a las mul-
tinacionales del automovil ameri-
canas producir coches que gasten
menos y reduzcan la polucion.
¢Qué le parece esta medida?

—No me gusta. Es un error, las res-
tricciones al consumo no son sufi-
cientes, tenia que potenciar el coche
hibrido y el uso del etanol. Cuando
el secretario de Transportes anun-
ci6 esta medida me pronuncié en
contra. El Estado no puede ayudar
a los fabricantes s6lo por el hecho
de hacer coches que consuman me-
nos. Tenia que potenciar el coche
hibrido, es el futuro.

EDICTO

JUAN ACERO SIMON, Notario del llustre Colegio de Baleares, con residencia en Eivissa,
HAGO CONSTAR:
Que en esta Notaria mediante Acta autorizada por mi el dia 18 de Agosto de 2009, ni-
mero 1934 de orden, se ha iniciado conforme a lo dispuesto en el articulo 298 del Re-
glamento Hipotecario, ACTA DE RECTIFICACION DE SUPERFICIE de la finca que seguida-
mente se describira, a instancia de Don VICENTE GUASCH MARI, nacido el dia 28 de
Marzo de 1922, viudo, jubilado, vecino de Sant Lloreng de Balafia, término municipal de
Sant Joan de Labritja, con domicilio en Can Pep Vildu, titular del D.N.I. nimero
41418702-A y de Don MARIANO GUASCH GUASCH, mayor de edad, casado, vecino del
término municipal de esta Ciudad, con domicilio en calle Bellmunt, niimero 16, poligono
2, titular del D.N.l. nimero 41428324-B.
La descripcion de la finca es la siguiente:
Porcion de tierra procedente de la finca CAN PERA GALL, sita en la parroquia de Sant
Lloren de Balafia, término municipal de Sant Joan de Labritja, llamada LA TANCA DE
DETRAS LAS CASAS, de una superficie inscrita de una hectarea, diez areas y siete cen-
tidreas (11.007 m2.) y real de de cinco hectéreas, cuarenta dreas y cuarenta centidreas
(54.040 m2.), que LINDA:
Norte, Dofia Eulalia Guasch Roig, hoy en parte la parcela 106 del poligono 16 de Don An-
tonio Mari Ramén, en parte parcela 105 del mismo poligono 16 de Don Antonio Mari Ra-
man y en parte parcela 104 del mismo poligono 16 del mismo Don Antonio Mari Ramon;
Este, finca Can Toni Mestre Jaume, hoy parcela 90 del poligono 16 de Dofia Eulalia
Guasch Guasch; por Sur, Don José Guasch Roig, hoy la parcela 101 del poligono 16 de
Don Juan Serra Guasch, y por el Oeste, finca el Clot des Bou, hoy parcela 110 del poli-
gono 16 de Don Juan Roig Ramén.
TITULO.-Don Mariano Guasch Guasch adquirié la nuda propiedad de la finca descrita
por compra a Don Vicente Guasch Mari quien se reservo el derecho de usufructo, en es-
critura otorgada en esta Ciudad, el dia 21 de Enero de 1982 ante el Notario que fue de
ésta Don Higinio Pi Banus, nimero 201 de orden.
INSCRITA en el Registro de la Propiedad numero TRES de Ibiza en el tomo 280 del Ar-
chivo general, libro 52 del Ayuntamiento de Sant Joan de Labritja, folio 56 vuelto, finca
nimero 2612, inscripcion 42,
La finca antes descrita esta constituida por las dos parcelas catastrales siguientes:
La parcela 103 del poligono 16 que tiene la referencia catastral nimero
07050A0160010300000L y la parcela 102 del mismo poligono 16 que tiene la referen-
cia catastral niimero 07050A0160010200000P seglin consta en dos certificaciones ca-
tastrales descriptivas y graficas que estan incorporadas al Acta. La superficie catastrada
es de 1.921 mas 45314, en junto 45.235 m2.
Durante un plazo de VEINTE DIAS desde la publicacion del presente EDICTO, podran los
interesados comparecer en mi Notaria, sita en la calle Madrid, 6-8, 3% planta de Eivissa,
en horas de despacho, para oponerse a la tramitacion de la misma o alegar lo que esti-
men oportuno, en defensa de sus derechos.
En Eivissa, a 18 de Agosto de 2009.
Fdo. JUAN ACERO SIMON (Notario)




